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Proč sezónní balíčky fungují?



Šumavsko, region plný přírodních krás, historie a pohostinnosti, je ideálním místem pro
nezapomenutelné zážitky po celý rok. Ať už hledáte klidnou relaxaci, rodinné dobrodružství, nebo

kulturní akce, Šumava a její podhůří nabízí nekonečné možnosti.
Pro hotely, penziony a další poskytovatele služeb v cestovním ruchu je Šumavsko ideální příležitostí,

jak propojit nádhernou lokalitu s atraktivními nabídkami. Tvořte balíčky, které zaujmou hosty svou
jedinečností a zároveň využijí potenciál tohoto nádherného regionu.

www.sumavsko.cz

Šumavsko – destinace, která inspiruje

Sezónní balíčky jsou tajným receptem na úspěch v cestovním ruchu. Pomáhají nejen přilákat nové
zákazníky, ale také vyplnit období, kdy poptávka po ubytování a službách obvykle klesá. Nabízejí
způsob, jak spojit vaše služby s tím nejlepším, co konkrétní roční období přináší – od podzimních

wellness pobytů až po vánoční kouzlo a letní rodinné dobrodružství.
Hosté ocení, když jim nabídnete víc než jen nocleh. Balíčky propojují zážitky, které si mohou užít bez
složitého plánování. Přitom vám umožní zdůraznit to, co je na vaší lokalitě nebo podniku výjimečné,

a vytvořit hodnotu, kterou jinde nenajdou.
Ať už chcete zvýšit obsazenost v klidnějších obdobích nebo zaujmout specifickou skupinu hostů,

sezónní balíčky jsou skvělou strategií, jak toho dosáhnout. V tomto e-booku vás provedeme celým
procesem – od plánování a tvorby balíčků až po jejich propagaci a příklady, které inspirují.



www.sumavsko.cz
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Proč sezónní balíčky fungují?Proč sezónní balíčky fungují?

Sezónní balíčky jsou jedním z nejefektivnějších způsobů, jak přilákat hosty, vytvořit
jedinečné zážitky a maximalizovat obsazenost během celého roku. Představují
kombinaci služeb a zážitků, které reflektují aktuální sezónu, a přinášejí tak přidanou
hodnotu, kterou zákazníci ocení. Proč jsou ale tak úspěšné?

Význam sezónních nabídek v cestovním ruchu

Každé roční období má své jedinečné kouzlo, které můžete propojit s nabídkou
vašeho podniku.

Přizpůsobení aktuálním potřebám: Na jaře hosté hledají turistické trasy a
cyklovýlety, v zimě ocení adventní pohodu nebo lyžování. Sezónní balíčky jim
šetří čas s plánováním a zároveň přinášejí unikátní zážitek.
Zvýšení atraktivity: Hosté jsou ochotni utratit více za kombinaci ubytování a
speciálních zážitků, jako je degustace lokálních specialit nebo wellness
procedury.
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Pro podniky v cestovním ruchu nabízejí sezónní balíčky mnoho výhod:

Vyšší příjmy: Balíčky často zahrnují více služeb (ubytování, stravování,
aktivity), což zvyšuje celkovou útratu hostů.
Lepší využití kapacity: Místo prázdných pokojů během klidnějších období
můžete hosty přilákat na výhodné a zajímavé nabídky.
Budování značky: Specifické sezónní balíčky pomáhají vytvořit jedinečnou
identitu vašeho podniku a odlišit se od konkurence.

Přínosy pro hotely, penziony a turistické

destinace

Jednou z největších výzev v cestovním ruchu je sezónnost. V některých
obdobích (např. mimo hlavní sezónu) klesá poptávka a s ní i příjmy. Sezónní
balíčky mohou tento problém efektivně řešit:

Motivace hostů k návštěvě: Například podzimní wellness balíček nebo
adventní pobyt spojený s vánočními trhy mohou přilákat hosty v období, kdy
by jinak váhali.
Prodloužení sezóny: Nabídky zaměřené na přechodná období (např. jaro
nebo babí léto) mohou podpořit návštěvnost mimo tradičně silné měsíce.
Cílení na specifické skupiny: Rodinné balíčky, romantické pobyty nebo
sportovní akce mohou oslovit specifické publikum, které hledá zážitky mimo
hlavní sezónu.

Jak sezónní balíčky pomáhají vyplnit slabší období

www.sumavsko.cz



Hosté hledají různé zážitky v různých obdobích roku. Klíčem k
úspěchu je pochopení jejich očekávání a přizpůsobení nabídky
aktuálním trendům.

Identifikace potřeb zákazníků

Jak vytvořit atraktivní sezónní

nabídku

Jak vytvořit atraktivní sezónní

nabídku2.

Relaxace: Wellness pobyty, masáže nebo meditace jsou

populární v podzimních a zimních měsících.

Dobrodružství: V létě hosté preferují turistiku, cyklovýlety nebo

vodní sporty.

Kulturní akce: Na jaře a na podzim můžete nabídnout balíčky

spojené s lokálními festivaly, trhy nebo výstavami.

Tip: Prozkoumejte zpětnou vazbu od hostů a analyzujte, co je nejvíce láká
během různých období.

www.sumavsko.cz

Inspirace pro balíčky podle ročních období

Jaro: „Probouzení přírody“ – balíček s turistickými trasami a piknikem.
Léto: „Rodinné dobrodružství“ – pobyt s aktivitami pro děti a venkovním
grilováním.
Podzim: „Gurmánské podzimní hody“ – wellness, houbařská procházka a
tematická večeře.
Zima: „Kouzlo Vánoc“ – adventní balíček s návštěvou trhů a vánočním
workshopem.



Dárky nebo benefity zdarma:

Dárkový balíček: Suvenýry, lokální produkty (med, čaje, kosmetika).

Sleva na další pobyt: Motivace k opakované návštěvě.

Fotografický zážitek: Profesionální focení v přírodě nebo tematické fotokoutky.

Prvky sezónních balíčkůPrvky sezónních balíčků

Balíčky musí být nejen praktické, ale i atraktivní a přidanou hodnotou.
Zvažte, jaké prvky do nich zahrnout:

Ubytování s jedinečným zážitkem

Nabídněte kombinaci pohodlného ubytování a jedinečného zážitku, jako je wellness,

procházka po naučné stezce nebo vstup na místní kulturní akci.

Například: „Podzimní wellness pobyt s procházkou v šumavských lesích a degustační

večeří.“

Wellness procedury: masáže, saunové rituály nebo relaxační koupele s přírodními

produkty.

Lokální akce: vstupenky na koncerty, festivaly, vánoční trhy nebo výstavy.

Přírodní aktivity: organizované turistické výlety, cyklovýlety, jízdy na koni nebo zimní

běžkování.

www.sumavsko.cz

Tematická gastronomická nabídka
Degustační menu: Speciální večer s regionálními delikatesami nebo sezónními
surovinami.
Tematické večery: Například grilování v létě, večeře při svíčkách na Valentýna nebo
houbové menu na podzim.
Vinařské nebo pivní degustace: Spojte gastronomii s edukací o vínech nebo lokálních
pivech.

Aktivity na míru
Workshopy: Výroba svíček, malování, vaření s místními surovinami nebo adventní dílny.
Sportovní aktivity: Jóga na louce, zimní bruslení, paddleboarding na jezerech.
Dobrodružství: Geocaching, lov pokladů nebo orientační běh v přírodě.



Ještě pár tipů

www.sumavsko.cz

„Jarní restart“: Wellness pobyt s detoxikačními procedurami, jógou a zdravým sezónním menu.
„Probuzení přírody“: Ubytování s turistickou trasou po naučných stezkách, piknikový koš a mapa s
doporučenými zastávkami.
„Velikonoční tradice“: Pobyt s tradiční velikonoční snídaní, malováním vajíček a prohlídkou
místního folklóru.

„Letní rodinná pohoda“: Ubytování s dětským programem, vstupem na koupaliště a večerním
grilováním.
„Outdoorové dobrodružství“: Balíček s cyklovýlety, paddleboardingem a piknikem v přírodě.
„Gurmánské léto“: Pobyt s degustací lokálních specialit, kurzy vaření a prohlídkou farmy nebo
pivovaru.

„Podzimní wellness útěk“: Relaxační víkend s masážemi, aromaterapií a procházkami v podzimní
krajině.
„Houbové dobrodružství“: Balíček s ubytováním, průvodcem na houbařské výpravy a speciálním
houbovým menu.
„Podzimní romantika“: Pobyt pro páry s večeří při svíčkách, romantickou výzdobou pokoje a
wellness procedurami.

„Adventní pohádka“: Pobyt s návštěvou vánočních trhů, výrobou adventních věnců a punčem na
uvítanou.
„Zimní sporty a relax“: Ubytování s permanentkou na sjezdovky, saunou a horkými nápoji po
návratu.
„Silvestrovský speciál“: Tematická večeře, ohňostroj a novoroční brunch.

„Prodloužený víkend plný zážitků“: Ubytování s volbou z aktivit (cykloturistika, wellness, kulturní
akce).
„Romantický útěk“: Pobyt pro dva s láhví vína, romantickou výzdobou a masáží pro páry.
„Pro aktivní dobrodruhy“: Kombinace outdoorových aktivit a relaxace (např. rafting, horolezectví).

Jaro: Obnova a objevování

Léto: Dobrodružství a pohoda

Podzim: Pohoda a zážitky

Zima: Kouzlo a pohodlí

Celoroční univerzální balíčky



Propagace sezónních balíčků

online i offline

Propagace sezónních balíčků

online i offline3.
I ten nejatraktivnější sezónní balíček potřebuje dobře zvolenou propagaci, aby
oslovil vaše cílové publikum. Spojením online a offline strategií dosáhnete širšího
dosahu a přilákáte více zákazníků. Zde je, jak na to:

Online propagace
Internet je klíčový nástroj pro zviditelnění vašich nabídek a jejich představení širokému publiku.
Sociální sítě

Instagram a Facebook: Vytvořte poutavé příspěvky a příběhy s fotografiemi balíčku, zdůrazněte
jeho sezónní prvky (např. zimní wellness, letní grilování).
Reklama: Spusťte cílené kampaně na Facebooku a Instagramu. Nastavte geografické a
demografické cílení, abyste oslovili ideální zákazníky.
TikTok: Sdílejte krátká a autentická videa s ukázkami zážitků nebo „den v životě“ hosta.

E-mail marketing
Pošlete newsletter stávajícím zákazníkům s personalizovanou nabídkou balíčku.
Využijte sezónní vizuály a jasné výzvy k akci, jako je „Rezervujte si podzimní víkend ještě dnes!“.

Webové stránky
Vytvořte speciální stránku pro každý sezónní balíček. Zahrňte atraktivní popis, fotografie a snadno
dostupné tlačítko pro rezervaci.
Optimalizujte stránku pro vyhledávače (SEO) s klíčovými slovy jako „zimní pobyt na Šumavě“ nebo
„letní balíček pro rodiny“.

Recenze a influenceři
Zapojte lokální influencery, aby balíček vyzkoušeli a sdíleli své zážitky.
Povzbuzujte hosty, aby zanechali recenzi nebo sdíleli své fotky a zkušenosti na sociálních sítích.

www.sumavsko.cz

Využijte sílu internetu k propagaci svých sezónních balíčků – od
poutavých příspěvků na sociálních sítích až po personalizované

newslettery a cílené reklamy, které osloví ideální zákazníky!



Offline propagace

Offline strategie doplňuje digitální propagaci a oslovuje publikum, které není aktivní na internetu.
Letáky a brožury

Umístěte propagační materiály v místních turistických centrech, restauracích a kavárnách.
Přidejte QR kód odkazující na podrobnosti balíčku online.

Partnerství s místními podniky
Spolupracujte s regionálními partnery, jako jsou cestovní kanceláře, průvodci nebo výrobci
lokálních produktů.
Nabídněte balíček jako součást jejich zážitkové nabídky.

Lokální akce
Prezentujte své balíčky na místních trzích, festivalech nebo jiných kulturních akcích.
Nabídněte speciální slevu nebo ukázkový balíček, který motivuje návštěvníky k okamžité rezervaci.

Propagace na místě
Využijte recepci nebo jídelní prostory k propagaci aktuálních balíčků. Zákazníci na místě jsou
ideálním publikem pro další pobyty nebo doporučení.

Tipy na efektivní propagaci
Sjednoťte vizuální styl: Ujistěte se, že všechny propagační
materiály, ať už online, nebo offline, mají jednotnou vizuální

identitu.
Zaměřte se na emoce: Prezentujte, jaké zážitky a pocity balíček

přinese – hosté kupují příběhy, ne jen služby.
Včasnost: Propagaci zahajte s dostatečným předstihem, aby měli

hosté čas na plánování.
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Efektivní propagace sezónních balíčků kombinuje sílu online a offline
nástrojů. Přizpůsobte svou strategii potřebám cílové skupiny a zajistěte,

že o vašich nabídkách uslyší co nejvíce lidí.



Úspěšné sezónní kampaně mají jedno společné – propojují unikátní zážitky s

potřebami zákazníků a využívají efektivní propagaci k jejich zviditelnění.

Podívejme se na konkrétní příklady, které mohou sloužit jako inspirace pro vaše

podnikání.

Příklady úspěšných kampaní

Inspirujte se k vytvoření vlastních

balíčků

Příklady úspěšných kampaní

Inspirujte se k vytvoření vlastních

balíčků
4.

Podzimní wellness únik“
Obsah balíčku: Ubytování na 2 noci, relaxační masáž, neomezený vstup do wellness centra a
degustační podzimní večeře.
Propagace:

         Fotografie podzimní přírody a wellness procedur na Instagramu.
         Cílená reklama na sociálních sítích se sloganem: „Zažijte podzimní relaxaci na Šumavě.“
         Newsletter s časově omezenou slevou pro stávající zákazníky.

Výsledek: Vyšší obsazenost během klidného podzimního období a nárůst rezervací o 20 %.

„Adventní pohádka“
Obsah balíčku: Ubytování s vánoční výzdobou, večeře při svíčkách, výroba adventních věnců a
návštěva místních vánočních trhů.
Propagace:

         Speciální vánoční videa na Facebooku a Instagramu.
         Spolupráce s lokálními influencery, kteří balíček vyzkoušeli a sdíleli své zážitky.
         Offline propagace formou letáků na vánočních trzích.

Výsledek: Balíček byl vyprodán měsíc před začátkem adventu.

www.sumavsko.cz



„Letní rodinné dobrodružství“
Obsah balíčku: Ubytování na 3 noci, vstup do aquaparku, rodinný piknik s košem plným
lokálních dobrot a dětský program.
Propagace:

         Krátká videa na TikToku a Instagramu ukazující rodiny při aktivitách z balíčku.
         Cílená reklama na rodiče s dětmi ve věku 3–12 let.
         Soutěž na Facebooku o rodinný pobyt zdarma za sdílení příspěvku.

Výsledek: Zvýšení obsazenosti v hlavní sezóně a získání nových zákazníků.

„Zimní lyžařský speciál“
Obsah balíčku: Ubytování na 3 noci, skipasy do místního lyžařského areálu, horký nápoj
zdarma po návratu z lyží a relaxace v sauně.
Propagace:

         SEO optimalizace webových stránek na klíčová slova „zimní pobyt na Šumavě“.
         E-mail marketing s nabídkou pro stávající hosty a časově omezenou slevou.
         Reklamní bannery na lokálních cestovních portálech.

Výsledek: Zvýšení rezervací v zimní sezóně o 25 %.
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„Jarní restart“
Obsah balíčku: Detoxikační program s ubytováním, zdravým menu, lekcemi jógy a turistickým
výletem do okolní přírody.
Propagace:

         Fotografie svěží přírody a zdravého jídla na sociálních sítích.
         Spolupráce s blogery zaměřenými na wellness a zdravý životní styl.
         Vytvoření příběhových reklam na Instagramu s motivačními slogany: „Začněte jaro zdravě a  
         v harmonii.“

Výsledek: Balíček oslovil novou skupinu zákazníků a vytvořil základ pro opakované návštěvy.

Tyto příklady ukazují, že klíčem k úspěchu je propojení unikátních
služeb s efektivní propagací. Inspirujte se těmito kampaněmi,

přizpůsobte je vašemu regionu a nabídněte zážitky, na které vaši
hosté nezapomenou! 



Praktické tipy a checklist pro tvorbu

balíčků

Praktické tipy a checklist pro tvorbu

balíčků

Vytvoření atraktivního sezónního balíčku, který dokáže zaujmout hosty, naplnit
kapacity a zároveň přinést zisk, není jen otázkou kombinace ubytování a služeb. Je
to proces, který vyžaduje detailní plánování, pochopení potřeb vašich zákazníků a
schopnost přizpůsobit nabídku aktuální sezóně.
Pečlivě navržený balíček musí nejen odpovídat tomu, co vaši hosté hledají, ale také
vyčnívat mezi nabídkami konkurence. Kombinace jedinečných zážitků, lákavé ceny a
efektivní propagace je klíčem k úspěchu.
S tímto praktickým checklistem a několika osvědčenými tipy získáte jasný postup,
jak vytvořit balíček, který osloví správné publikum, maximalizuje obsazenost a zajistí
pozitivní ohlasy. Díky těmto krokům budete mít jistotu, že váš sezónní balíček nejen
přiláká nové zákazníky, ale také posílí vaši značku a pomůže vám vyniknout na trhu.

www.sumavsko.cz
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Praktické tipy

Zaměřte se na cílovou skupinu
Ujasněte si, komu je balíček určen – rodiny s dětmi, páry, aktivní cestovatele nebo
milovníky wellness.
Přizpůsobte obsah balíčku jejich potřebám a očekáváním.

Využijte sezónní specifika
Nabídněte aktivity, které odpovídají ročnímu období (např. letní grilování,
podzimní houbaření, zimní lyžování).
Zahrňte lokální atrakce nebo tradice, které dodají balíčku jedinečný charakter.

Dejte hostům více než jen ubytování
Kombinujte služby, jako je wellness, gastronomické zážitky, kulturní akce nebo
sportovní aktivity.
Přidejte malou pozornost, například suvenýr nebo uvítací nápoj zdarma.

Stanovte správnou cenu
Zohledněte hodnotu všech zahrnutých služeb a vytvořte balíček, který vypadá jako
výhodná nabídka.
Nabídněte různé úrovně balíčků (základní, prémiový) pro různé rozpočty hostů.

Promyslete propagaci
Využijte sociální sítě, e-mail marketing a webové stránky k efektivnímu
zviditelnění balíčku.
Spolupracujte s lokálními influencery nebo partnery, kteří mohou vaši nabídku
podpořit.

Se správně sestaveným balíčkem a jasnou strategií můžete
vytvořit nabídku, která zaujme a přiláká nové hosty. Použijte tento

checklist jako vodítko a zajistěte, že váš sezónní balíček bude
nejen atraktivní, ale také úspěšný!

www.sumavsko.cz
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6.
Sezónní balíčky představují jedinečný způsob, jak oslovit hosty, zvýšit
příjmy a naplno využít potenciál vašeho podniku po celý rok. V této e-
knize jste se naučili, jak identifikovat potřeby zákazníků, vytvořit
atraktivní nabídky, efektivně je propagovat a inspirovat se úspěšnými
kampaněmi. Teď je čas přeměnit tyto poznatky v akci.

Začněte s malými kroky:
Vyberte roční období nebo speciální příležitost, která je pro váš podnik
relevantní.
Použijte tipy a checklisty z této knihy k vytvoření prvního sezónního
balíčku.

Nezapomeňte na efektivní propagaci, abyste zajistili maximální dosah.
Nečekejte na správný okamžik – vytvořte svou sezónní nabídku už dnes!
Každý krok, který podniknete, přinese nové příležitosti pro růst a
spokojené hosty, kteří se budou rádi vracet.

Pokud potřebujete další inspiraci nebo individuální konzultaci, neváhejte
nás kontaktovat. Rádi vám pomůžeme posunout vaše podnikání na
novou úroveň. 🌟

Začněte plánovat a sledujte, jak se vaše balíčky mění v úspěšné příběhy!

Šumavsko – destinace, která inspiruje
www.sumavsko.cz


